Introligatornia

B CNCTECHNIKA, CZYLI INTROLIGATORNIA DLA KAZDEGO

Sprzedajemy marzenia

Lubelska CNCtechnika jest bezposrednim importerem

i sprzedawcg maszyn dla poligrafii oraz reklamy. Wtasciciele
firmy, Pawet Pastusinski i Piotr Markowski, dbaja, by produkty
—w wiekszosci pochodzace od producentéw azjatyckich

— byty optymalnie dobrane do potrzeb kazdego klienta.
Odbiorcy z catego kraju doceniajg ich trwatos¢ i wyjatkowo
atrakcyjne ceny.

ZANIM ZOSTAE WSPOEWEASCICIELEM CNCTECHNIKA, PAWEL PASTUSINSKI
kierowat drukarnia cyfrowa i studiem reklamowym VIC. Firma nadal istnieje, choé
dzisiaj — jak twierdzi jej zatozyciel — czesciej niz drukiem zajmuje sie testowaniem
maszyn sprzedawanych przez CNCtechnika. Bo wraz z Piotrem Markowskim bar-
dzo powaznie traktuje kwestie jakosci. — Na rynku nie brakuje dileréw maszyn
poligraficznych z Dalekiego Wschodu, ktérzy po podpisaniu umowy sprzedazy
nie oferuja klientowi zadnych dodatkowych ustug; jesli pojawiag sie problemy
techniczne, umywaja rece i kierujg go bezposrednio do producenta na drugi koniec
Swiata — mowi Pastusinski, ktory wraz z biznesowym partnerem postuguje sie
zupetnie inng wizjg prowadzenia biznesu. — Chcemy, by nasz klient byt zadowolony
ze sprzetu, ktoéry mu dostarczamy. A w tym celu gwarantujemy mu peten pakiet
ustug: pomoc w sfinansowaniu zakupu, dostawe i instalacje, doradztwo techniczne,
serwis, a nawet materiaty optymalnie dobrane do jego potrzeb. Réwniez dlatego
sprawdzamy w warunkach produkcyjnych kazda maszyne, ktéra trafia do nas
z rynku azjatyckiego — dodaje.

Pierwsze maszyny Pawet Pastusifiski sprowadzit przed kilku laty do Polski
z myslg o swojej drukarni. — Ztoscito mnie, ze urzadzenia do introligatorni dostepne
na polskim rynku sa na tyle drogie, Ze praktycznie niedostepne dla wtascicieli ma-
tych zaktad6éw poligraficznych — méwi. Postanowit to zmienic i zaczat sprzedawac
sprzet introligatorski z Azji. Trzy lata temu trafit do niego Piotr Markowski, wtasciciel
firmy oferujacej m.in. ustugi w zakresie doradztwa organizacyjnego oraz systemow
zarzadzania jakoscig. Postanowili potaczyc sity. Stworzyli marke CNCtechnika
(poczatkowo dziatajgca pod szyldem drukarni VIC), ktéra zadebiutowata podczas
poznanhskiej Poligrafii 2009.

Sukces targowego stoiska przeszedt najSmielsze oczekiwania. Udato sie wy-
przedaé wszystkie urzadzenia z magazynu firmy, dlatego wspélnicy postanowili
sformalizowac dziatalnosé i zatozyli spotke cywilng CNCtechnika, ktéra zajmuje sie
importem, sprzedaza i serwisem maszyn i urzadzen poligraficznych. — Sceptyczna
konkurencja szybko nabrata szacunku — méwi Piotr Markowski. Przybywali kolejni
klienci, zacheceni bogata ofertg sprzetowa, atrakcyjnymi cenami, mozliwoscia
obejrzenia i przetestowania kazdej maszyny, petng pomoca serwisowa, a nawet
doradztwem, jak wycisna¢ ze sprzetu jego wszystkie mozliwosci. — Nie sprzeda-
jemy kota w worku. Nasi klienci otrzymuja liste referencyjna drukarni, w ktérych
zainstalowalismy podobne urzadzenia. Moga sie z nimi skontaktowa¢, zapytac
o0 jako$¢ maszyn, o obstuge i serwis — dodaje.

Oferta CNCtechnika obejmuje sprzet dla post-
pressu: plotery tnace, plotery i grawerki laserowe,
oklejarki do ksigzek, bigéwki, gilotyny, nacinarki,
urzadzenia perforujace, foliarki oraz laminatory. Naj-
tafsze maszyny kosztuja 4 tys. ztotych, najdrozsze
— oklejarki z bigowaniem i automatycznym poda-
waniem oktadki — sg wycenione na 150 tys. ztotych.
— Czasami mam wrazenie, ze sprzedajemy marzenia
— udmiecha Pawet Pastusinski. To nie przesada; fir-
mowa oferta pozwolita niejednej drukarni (ale réw-
niez agencjom reklamowym oraz osobom fizycznym)
Swiadczy¢ ustugi dotychczas niedostepne ze wzgledu
na wysoka cene urzadzen.

Najprostsza oklejarka do oprawy miekkiej w ofer-
cie firmy, Hi-Tech 920V, pracuje z wydajnoscig 200
opraw na godzine, pozwala klei¢ grzbiet o dtugosci
330 mm i oprawy o grubosci 38 mm. Jest wyposa-
zona w funkcje nacinania i doskonale nadaje sie do
copy shopoéw, punktéw ksero i matych drukarni cy-
frowych. - Stosujemy kleje bezwonne, dlatego mozna
ja ustawi¢ w pomieszczeniu bez wyciggéw; nawet

Klienci odwiedzajacy lubelski salon firmowy

CNCtechnika moga samodzielnie przetestowac

mozliwosci kazdego z wystawionych urzadzen
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tam, gdzie obstugiwani sg klienci — méwi Pawet maksymalnie trzy dni — opowiada Piotr Markowski.
Pastusifski. Na drugim biegunie cenowym znajduje Podkresla, ze kontrahentom zdecydowanym na
sie znacznie bardziej zaawansowany model Hi-Tech zakup, ale nie dysponujacym gotoéwka, firma ofe-
980V (klejenie grzbietu 420 mm, opraw o grubosci ruje prosta — bez zbednej papierologii — sprzedaz
60 mm, o wydajnosci 300 szt./godz., z nacinaniem w leasingu (przy wspotpracy z firma Grenkeleasing)
i frezowaniem i klejeniem bocznym). oraz ratalng.

Podobne zréznicowana jest oferta innych typow
maszyn w CNCtechnika. Klient ma do wyboru proste
gilotyny przeznaczone do niskich naktadéw, Swiet-
nie sprawdzajace sie np. w punktach ksero (model
450V3 bez programatora, o szerokosci ciecia 450 mm,
z elektrycznym napedem noza i docisku) oraz modele
zasilane hydraulicznie o szerokosci ciecia do 670 mm
(model R-670V). — Pierwsze z wymienionych urza-
dzen kosztuje tyle, co gilotyny obstugiwane recznie
u naszej konkurencji. Drugie instalowaliémy nawet
w duzych drukarniach offsetowych jako maszyny
pomocnicze, do realizacji niskonaktadowych prac
wymagajacych wielokrotnego formatowania arkusza
— moéwi Pastusinski.

Malutkie foliarki z podawaniem recznym (takie
jak model 350 D) o maksymalnej szerokosci laminacji
340 mm trafiajg do matych drukarni cyfrowych i copy
shopéw, a duze maszyny z automatycznym podawa-
niem, automatyczng zaktadka i separacja nadaja sie
do wiekszych zaktad6éw poligraficznych. Klient, ktéry
zdecyduje sie na zakup foliarki w CNCtechnika, moze

rowniez kupi¢ w firmie folie optymalnie dobrang do Piotr Markowski (z lewej) oraz Pawet Pastusifiski nie traca
tych urzadzen. optymizmu pomimo kryzysu, ktéry dotknat polska poligrafie
— Mamy tez falcerki pod druk cyfrowy, wycinarki
wizytoéwek dla formatu A4 i A3, bigéwki reczne Wtasciciele CNCtechnika, mimo wyhamowania
i elektryczne, rolkowe i listwowe. Oraz plotery lasero- na rynku zwigzanego z kryzysem, nie zapominaja
we — prezentuje petng oferte firmy Piotr Markowski. o inwestycjach. Sukces firmy zaowocowat nawigza-
Sprzedaz tych ostatnich byt poczatkowo podstawo- niem kontaktéw z dilerami, ktérzy dzisiaj sprzedaja
wa dziatalnos$cig handlowg Pawta Pastusifskiego. To jej urzadzenia w catym kraju, a takze obstuguja
maszyny do ciecia i grawerowania, ktdre cieszg sie rynki zagraniczne: litewski, stowacki, czeski i grecki.
na rynku rosnaca popularnoscia. — Mozna je kupic Od pewnego czasu maszyny sa dowozone do klien-
u coraz wiekszej liczby dostawcéw. Ale na takich téow profesjonalnymi samochodami ciezarowymi
urzadzeniach trzeba sie znac. Zwtaszcza azjatyckich, z windami, co znacznie upraszcza i skraca proces
ktore czesto po dotarciu do Polski trzeba kalibrowac, instalacji. Wtasciciele szykuja sie do otwarcia kolej-
ustawiac optyke i elektronike. My sobie z tym pora- nych - po lubelskim - salonéw firmowych rozlokowa-
dzimy, bo zjedliSmy zeby na tej tematyce. Wiemy, nych w kilku miejscach w kraju. 1 kwietnia zostanie
jak zachowuja sie rozmaite materiaty w kontakcie zainaugurowana praca dziatu handlowego, ktérego
z laserem, z czym sobie poradzg, a z czym nie. Nie telemarketerami (ktérych zadaniem bedzie budowa-
kazdy to wie — dodaje rozméwca. nie bazy klientéw i informowanie ich o najswiezszej
— Nie jestesmy li tylko firma handlowa, ktéra ofercie) bedg osoby niepetnosprawne, pozyskane
podkupuje maszyny u dostawcy gdzies w Polsce czy dzieki wspotpracy z fundacja Fuga Mundi. — Chcemy,
w Niemczech. Mamy bezposredni kontakt z fabry- by nasi kontrahenci wiedzieli, ze ta praca jest nasza
kami, sprowadzamy urzadzenia bez posrednikdw. pasja, zyjemy nig od rana do nocy, czerpiemy z niej
Utrzymujemy stany magazynowe, ktére pozwalaja ogromna przyjemnos¢. Nie ma lepszej nagrody niz
nam dostarczy¢ od reki praktycznie kazda maszyne. telefon od klienta, ktéry dzieli sie z nami radoscia
Ta sama zasada dotyczy dostawy czesci zamiennych. z udanego zakupu. To bardzo motywuje do dziatania
Oczekiwanie na naprawe usterki — jesli nie da sie - przyznaja zgodnie obaj wspblnicy.
jej rozwigzac poprzez kontakt telefoniczny — trwa Artykut sponsorowany
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